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LITARH

Nu fac case ieftine
si nu fac rabat la calitate

Are o casa la
Stavanger, una

la Milano, alta in
Durler si

inca sapte la
Poitiers. Nu sunt
proprietatile
vreunui mosier, ci
lista de comenziin
lucru ale compa-
niei Litarh din Su-
ceava, constructor
roman de case din
lemn. Panain luna
aprilie a anului
viitor are deja pro-
gramate lucrari.
Ce ii recomanda si
cum au reusit sa-
si faca un nume
bun pe piata?

Alexandra Irimiea

Dupd ce a lucrat 20 ani intr-unul dintre cele
mai mari combinate de prelucrarea lemnului
din tara, inginerul Nicolaie Liteanu-Voinescu
si-a zis ca este timpul sa mearga pe un alt
drum. A fost sef de fabrici (scaune, furnir, pla-
caj) si seful productiei Tn cadrul combinatului
din Suceava vreme de 15 ani, dar in 1998 si-a
deschis propria afacere cu cherestea. Lucra
de dimineata pana seara, iar treburile mer-
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.Multi constructori de case
din lemn zic: noi facem
case din lemn, casele sunt
calduroase, bune, ecolo-
gice si punct. Nu tu tehno-
logie, nu tu detalii tehnice.
Dar eu nu fac case ieftine,
nu negociez standardele si
nu fac rabat la calitate.”
(Nicolaie Liteanu-Voinescul)

T Ing. Vlad Liteanu-Voinescu (st.) si tata lui, Nicolaie Liteanu-Voinescu (dr.)
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geau foarte bine Tnsa, 8 ani mai tarziu, a ac-
ceptat propunerea fiului sau, Vlad, care abia
terminase facultatea tot de profil, sa intre n
sectorul constructiilor de case din lemn. Si
nu-i pare deloc rau. Atunci, in 2006, in pragul
intrarii Romaniei in UE, amandoi i-au vazut
potentialul de dezvoltare. .Cand eram student
l-am cunoscut pe domnul inginer Sorin Pa-
tras, tatal caselor pe structura de tip framing.



Am avut o Tntalnire cu el si am inteles ca e un
produs de viitor”, spune cu entuziasm Vlad Li-
teanu-Voinescu. Acum, cei doi lucreaza cot la
cot, aducand noi clienti, insa declara de la in-
ceput ca Litarh este o afacere de familie. Sotia
lui Nicolaie, Daniela, a fost mai mult decat un
sprijin, ea fiind cea care l-a Tncurajat sa dez-
volte businessul si care i-a fost alaturi activ,
lucradnd alaturi de el. Totodata, in societate
s-a implicat si fiica acestuia, Irina, licentiata
in studii economice. Acum Litarh nu se mai
ocupa cu vanzarea de cherestea, ci exclusiv
cu constructia caselor din lemn.

Nicolaie nu a fost greu de convins pentru a
intra Tn acest nou sector. Dintr-un client
nemultumit, el a ajuns sa dezvolte o afacere!
LAm vazut cum se fac casele de catre asa-
zisele echipe de meseriasi. Se iau doua lazi
de bere, doud lazi de cuie si doua ciocane, se
apuca si bat niste lemne si zic ca fac o casa.
Arata bine in poze, dar in realitate e bolna-
va", expune el. Si cand spune asta vorbeste
cu mahnire, el insusi fiind unul dintre roméa-
nii care s-au pacalit atunci cand au primit, la
cheie, o casa din lemn. .Locuiesc intr-o casa
din lemn prost facuta: scartaie si e prost izo-
lata. D-aia le spun tuturor sa nu-si aleaga o
echipa care lucreaza ieftin pentru ca lucreaza
si prost!”, adauga el. Acum, la Litarh spune
din start ca nu le face ieftin.

.Am preferat sa pierd comenzi decat
sa-mi fac un nume prost!”

subliniazd omul de afaceri convins. Isi se-
lecteaza cu atentie clientii si nu face case
oamenilor care pun o singura intrebare: cat
costa. .Casele din lemn sunt foarte bune daca
sunt facute bine”, mai spune antreprenorul.
Din pacate, multe au fost construite prost, iar
acum romanii nu mai au incredere in lemn ca
material de constructii. Nicolaie considera
insa ca vina nu apartine doar constructorilor.
.Exista o culpa dubld pentru ca nici benefi-
ciarul nu stie ce Tnseamna o casa din lemn.
Se asteapta sa fie ceva foarte ieftin si atunci
face rabat la calitate”, adauga inginerul. Fiind
mai intai in pielea clientului, acum antrepre-
norul face totul la standarde. Casele realizate

T Casa Kristiansand din Norvegia

de Litarh au structura de rezistentd din lemn (montanti si traverse
din dulapi la pereti, grinzi de planseu si capriori din lemn), dublate
de o termoizolatie din vata minerala. Captuseala din placi aglomerate
din lemn si gips-carton asigura planeitatea si constituie stratul suport
adecvat pentru materiale moderne de finisaj. ..Eu nu vreau sa fac case
ieftine doar ca sa fiu la concurenta cu nu stiu ce firma de 2 lei care nu
stie sa lucreze corect. Nu negociez si nu fac rabat la calitate. Poate ca
nu sunt o firma ieftina, dar nici scumpa”, isi expune el ferm filosofia de
business. Si cu toate astea nu duce lipsa de comenzi. ,Lucram acum
din recomandari. Impresionam prin modul nostru de a ne prezenta,
clientul vede fabrica, cum facem ofertele si ca stim sa vorbim tehnic
corect”, explica antreprenorul. Portofoliul companiei cuprinde peste
200 de lucrari realizate in Romania, Franta, Belgia, Austria, Italia si
Norvegia, Tnsa Nicolaie este mandru, Tn special, de cateva dintre ele,
mai deosebite: casa de la Arad, casa de la Brasov si casa de la Paris
care a aparut intr-o revista franceza de specialitate. ,Am facut-o pen-
tru un client care lucreaza in betoane, dar a ales si a inteles lemnul”,
adauga el cu satisfactie.

De la 1 aprilie 2015, afacerea familiei
Liteanu-Voinescu parca a renascut.

Si nu e deloc o pacileals, glumeste seniorul. In urma unei investitii
majore, in valoare de aproximativ 500.000 de euro, compania Litarh s-a
mutat Tntr-un sediu nou, modern si spatios. Nicolaie a simtit nevoia sa
fie alaturi de comunitatea din care provine, asa ca a cumparat un hectar

si jumatate de pamant in satul natal, Valea Moldovei. Aici a construit o
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fabrica pe gustul lui, dotata cu utilaje performante, dar si cu amenajari
pentru muncitori. .La nivel de montaj face fata oricarei fabrici din Ger-
mania, Italia sau Franta. Am tot ce-mi trebuie pentru a avea productivi-
tate foarte mare. Pot sa fac casele prefabricate la maxim, cu tot cu tam-
plarie, cu vata de fatada pe exterior sau cu lambriu, depinde de cerintele
pietei”, spune el cu pasiune. Oamenii din sat care au avut nevoie de un
loc de muncd au gasit sprijin la Litarh, insa au ramas in echipa doar cei
seriosi. Si asta pentru ca antreprenorii nu tin doar la calitatea materia-

lelor, ci si la calitatea oamenilor cu care lucreaza.

.Dintr-un colectiv de 18 persoane, suntem patru ingineri
de industria lemnului si tinem foarte mult la media astas
Mergem pe modelul elvetian unde 25% din colectiv trebuie
sa aiba studii de specialitate”,

spune si Vlad. Au investit Tn utilaje noi, musai nemtesti, in acord cu
firea lor serioasad, si au redus astfel numarul de oameni necesari in
fabrica, dar si pe santier. Acestia nu fac efort fizic prea mare, panourile
se intorc automat, sunt preluate cu podul rulant, iar apoi un circular
cu comanda numerica opticat taie pe baza specificatiei din calculator.
.0 casa o prefabric Tn doua, trei saptamani. Apoi o incarc in tir, cu
trei oameni, nu cu 8-10, ca inainte, si ajunge n ltalia, spre exemplu.
lar acolo oamenii o monteaza intr-un interval scurt, care depinde de
lucrare”, enumera el rapid. Dar nu se face batand din palme. ,0 casa
implica responsabilitate, un buget, e foarte important sa fie ergono-
mica si bine izolata. Lumea pune accent, cel putin la noi, pe marime si
lasa in plan secund eficienta energetica, dar noi i indrumam pe clienti
sa-si faca o casa la posibilitatile lor, dar bine construita”,
si Vlad.

Nicolaie nu uitd de unde a plecat.

completeaza

.Am Tnceput cu 0 masa, un circular
si niste capsatoare. Intr-un spatiu de 250 mp lucram noi doi, eu si
baiatul meu, plus patru muncitori. A fost greu pana am prins piata,
nici prietenii nu aveau Tncredere Tn noi ca putem face case din lemn
de calitate si se duceau la firme mai prezentabile”, povesteste antre-

prenorul. Insa, usor, usor a crescut afacerea, iar acum au planuri noi

L Cei doi antreprenori, mandri de investitia in utilajele Weinmann

de dezvoltare. Vor sa faca un depozit separat
si sa doteze fabrica si cu alte utilaje: uscator,
centrala termica, masini de prelucrare. .0 sa
mai facem o sectie, sa producem grinzi la-
melare, dar asta in functie de cum evolueaza
piata. Cand am investit aici am avut un soc
financiar, iar acum vrem sa scapam mai in-
tai de datorii”, a explicat Vlad. n plus, cei doi
se gandesc sa faca o statie de tratare a lem-
nului contra umezelei si o instalatie de tra-
tare ignifuga a lui, un sector neacoperit inca
in Romania. In prezent, considera c3 cel mai

bun tratament contra focului este o instalatie

electrica corecta, bine dimensionata,
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Interior din casa de la Arad

lizata cu oameni profesionisti, nu cu badea
Gheorghe care iti leaga doua cabluri”.
Nicolaie este mandru de baiatul lui ca stie pa-
tru limbi straine: engleza, germana, italiana
si franceza si ca, astfel, poate vorbi cu clientii
pe limba lor. Recunoaste ca pentru el astae o
barierd. .Mi-am zis: ce imi trebuie mie engle-
za ca sa circul de la Bucuresti la Suceava?”,
dar apoi a inteles importanta ei si de aceea
si-a incurajat copiii s-o invete. La fel de man-
dru este si de faptul ca fiul lui i-a calcat pe
urme, alegand aceeasi facultate, de Ingineria
Lemnului din Brasov, chiar daca la inceput
nu si-a dat binecuvantarea. .I-am zis: ce rost
are sa vii intr-un domeniu unde se distruge
totul? Dar a facut bine pentru ca acum este
bine infipt Tn meserie”, marturiseste el. Vlad
spune scurt pe doi ca a ales aceeasi facul-
tate pentru ca l-a atras lemnul si tehnologia
de fabricatie. .,Am simtit cd optiunea cea mai
buna pentru mine e ingineria, nu eram atras
nici de medicind, nici de partea pedagogica”,
adauga tanarul.



Dupa ce a terminat facultatea, Nicolaie ar fi pu-
tut raméane in Brasov, dar a ales sa se intoarca
acasa, la Suceava. .Brasovul e un oras extra-
ordinar, si acum am emotii cand ma gandesc
la el. Dar acolo era plin de ingineri pe metru
patrat”, marturiseste cu nostalgie. Totodata,
zice raspicat cd n-ar putea lucra in alt dome-
niu. ,.Se simte mirosul placut de lemn cand intri
intr-o fabrica. Dragostea de lemn se ia, se per-
petueaza in familie”, spune seniorul convins. El
recunoaste ca este indragostit de prelucrarea
lemnului. ,Bunicul meu, pe care il chema tot
Nicolaie, a fost unul dintre cei mai iscusiti dul-
gheri din comuna, facea case, si ma lua cu el
cand eram copil, ma lasa sa bat si eu cuie”, isi
aminteste cu drag. Apoi, cand a devenit parinte,
a facut la fel: si-a luat copiii in fabrica, le-a ara-
tat cum se lucreaza, iar asta a dat roade. Siiata
ca venit randul s-o aduca n vizita si pe nepotica
sa, in varsta de patru ani, febletea bunicului.
Vlad e la a patra generatie de lucratori in lemn
si e mandru de asta. .Litarh este pentru mine
ca a doua mea familie.

Tin foarte mult la aceasta
activitate,

aici imi petrec majoritatea timpului. Ma bucur
cd am reusit sa strangem un colectiv frumos,
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clienti multumiti si atunci treburile vin de la sine. Totul pleaca de la
faptul ca ne place ceea ce facem, iar in breasla suntem printre putinii
care suntem de meserie”, adauga tanarul, plin de satisfactie.
Nicolaie, inginerul senior, acum n varstd de 65 de ani, simte iarasi ne-
voia de o schimbare si a ales sa faca un pas inapoi din afacere, pentru
a-i face loc fiului siu. Ins3 acesta din urma nu e de acord cu el. .E o
munca de echipa, nici nu se pune problema de preluat afacerea pentru
cd am construit-o toti, Tmpreuna cu mama, cu sora, nu doar noi doi”,
argumenteaza Vlad hotarat. Totodata, el spune cad greu ar dobandi o
astfel de Tncredere intr-un alt partener, o persoana care nu e din fa-
milie. .Nu cred Tn parteneriat extern!”, concluzioneaza tanarul ferm.
Tn planurile de viitor este inclusa si construirea unei noi case de lemn,
de data asta pentru Vlad. Daca tatal lui nu a putut sa aiba una la stan-
darde, atunci sigur el va avea. A cumparat deja terenul la Suceava si
urmeaza ca in doi, trei ani sa se ocupe si de acest proiect. ,Baiatul
meu Tsi va face o casa, dar una buna, asa cum stim noi sa facem case.
Eu am avut incredere in meseriasi si m-a costat scump. Pentru mine
a fost o lectie si de atunci am mers pe ideea ce tie nu-ti place, altuia
nu-i face”, concluzioneaza Nicolaie Liteanu-Voinescu.

| Casa Arbonne La Foret din Franta a fost prezentata in revista franceza ,,Construire en Bois - Maisons d "Ambiance”




